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АННОТАЦИЯ
Предмет. Мировые финансы — ​сложное и многогранное понятие, связанное с функционированием мирового финан-
сового рынка (МФР), мировой валютно-финансовой системы (МВФС) и мировой финансовой архитектуры (МФА). На 
МФР происходит распределение и перераспределение финансовых ресурсов между транснациональными компаниями, 
инвесторами, государственными институтами и международными организациями. МВФС посредством согласованных на 
международном уровне финансовых инструментов и механизмов способствует осуществлению международной торговли 
и инвестиций. В свою очередь, функциональность МФР и МВФС обеспечивает мировая финансовая архитектура. Беспе-
ребойная деятельность МФР, МВФС и МФА зависит от способности хозяйствующих субъектов своевременно и в полном 
объеме финансировать проведение международных транзакций в приемлемых для кредиторов платежных средствах. 
Между тем, в современных условиях создание международной ликвидности не является предметом межгосударственных 
соглашений и выходит за рамки контроля со стороны правительственных органов в сферу деятельности наднациональ-
ных монополий в основном англо-американского происхождения. Цель статьи — ​обоснование привилегированной роли 
англо-американских институтов в функционировании современных мировых финансов как причины создания условий 
неравного обмена в мировой экономике. Автором рассмотрены особенности обращения глобального финансового капитала, 
обеспечивающего синергию процессов экономической и финансовой глобализации; систематизирована функционально-
иерархическая структура институтов мировых финансов; показана роль англо-американских монополий в формировании 
ограничительных правил и стандартов доступа частных и суверенных заемщиков к ресурсам мирового финансового 
рынка; описаны причины продолжительного англо-американского доминирования в системе мировых финансов и про-
блемы реформирования их институциональной структуры. В конце статьи сделан вывод о том, что Китаю, как восходящей 
сверхдержаве, требуется разработка нетривиальных подходов для привлечения на свою сторону государств-союзников, 
способных создать концептуальную альтернативу однополярному устройству современных мировых финансов.
Ключевые слова: финансовый капитал; финансовые активы; финансовый рынок; ликвидность; монополии; институты; 
двойные стандарты; неравный обмен; мировой порядок; технологии
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ABSTRACT
The research objective. Global finance is a complex and multifaceted concept associated with the functioning of the global financial 
market (GFM), the global monetary and financial system (GMFS) and the global financial architecture (GFA). The GFM distributes 
and redistributes financial resources between transnational companies, investors, government institutions and international 
organisations. The GMFS facilitates international trade and investment through internationally agreed financial instruments and 
mechanisms. In turn, the functionality of the GFM and GMFS is ensured by the global financial architecture. The smooth functioning 
of the GFM, GMFS and GFA depends on the ability of economic entities to finance promptly and fully international transactions 
in means of payment acceptable to creditors. Meanwhile, in modern conditions, the creation of international liquidity is not the 
subject of interstate agreements and goes beyond the control of government bodies into the sphere of activity of supranational 
monopolies, mainly of Anglo-American origin. The purpose of the article is to substantiate the privileged role of Anglo-American 
institutions in the functioning of modern global finance as the reason for creating conditions for unequal exchange in the global 
economy. The article considers the specific features of the circulation of global financial capital, which ensures the synergy  
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Введение
Проблема англо-американского доминирования в си-
стеме мировых финансов рассматривалась в ряде 
публикаций автора [1]. Настоящее исследование пе-
рекликается с ними и развивает ранее полученные 
результаты.

Современная система мировых финансов на-
ходится под устойчивым воздействием процессов 
экономической и финансовой глобализации, повы-
шающих взаимосвязанность и взаимозависимость 
национальных экономик суверенных государств. Эко-
номическая глобализация характеризуется, главным 
образом, степенью насыщения национальных рынков 
стандартизированными потребительскими товарами 
и услугами, производимыми транснациональными 
компаниями [2]. В свою очередь, финансовая глоба-
лизация имеет косвенное отношение к производст-
ву товаров и оказанию услуг и отражает не столько 
стоимостные показатели материальных и немате-
риальных ценностей, реализованных на мировом 
рынке, сколько виртуальные величины, связанные 
с оборотом глобального финансового капитала (ГФК) 
[3]. «ГФК — ​это форма финансового капитала, обра-
зовавшегося в процессе слияния промышленного 
и банковского капитала периода монополистического 
капитализма, адаптировавшегося к современным 
условиям финансовой глобализации» [4, c. 86]. ГФК 
представляет собой совокупность финансовых акти-
вов стран и международных организаций, инвестиро-
ванных посредством финансового рынка в различные 
финансовые инструменты с целью получения дохода.

По определению экспертов МВФ, участие страны 
в процессах финансовой глобализации определя-
ется уровнем ее включенности в «движение меж-
дународных финансовых потоков, измеряемой по 
размеру валовых внешних активов и обязательств 
страны к ВВП» 1. В данной связи безусловное лидер-
ство принадлежит США, которые через собственные 
инвестиционные компании контролируют свыше 
половины глобальных финансовых активов.

1  URL: https://www.imf.org/external/np/res/docs/2007/0607.pdf

Темпы роста совокупного размера последних 
больше, чем у мирового ВВП, что, по мнению фран-
цузского экономиста Т. Пикетти, является главным 
противоречием капитализма [5]. На современном 
этапе такая опережающая динамика усугубляется 
проведением «мягкой» денежно-кредитной поли-
тики центральными банками ведущих финансовых 
рынков мира — ​США, Еврозоны, Великобритании, 
Японии — ​эмитентов основных резервных валют. Для 
преодоления негативных последствий глобального 
финансового кризиса 2008–2009 гг. и «ковидкризиса» 
центральные банки в рамках программ количествен-
ного смягчения массово выкупали государственные 
долговые обязательства на свой баланс и поддержи-
вали низкий уровень процентных ставок, стимулируя 
таким образом рыночный спрос на активы корпора-
тивного сектора. Непроизводительное увеличение 
денежной массы привело к всплеску мировой ин-
фляции в течение 2021–2022 гг., для противодействия 
которой центральные банки перешли к ужесточению 
условий рефинансирования и распродаже собствен-
ного портфеля активов. Результатом рестриктивной 
денежно-кредитной политики стало снижение тем-
пов роста глобальных финансовых активов, вели-
чина которых уменьшилась с 505% в 2020 г. до 454% 
в 2022 г. относительно размера мирового ВВП (рис. 1).

В специальном исследовании, опубликованном 
в мае 2024 г., британский журнал The Economist рас-
сматривает три основные причины деглобализации 
мировых финансов: распространение репрессивных 
экономических мер, главным образом в виде торго-
вых санкций; возрождение спроса на проведение 
промышленный политики в развитых странах и дис-
функциональность глобальных институтов 2.

Одним из индикаторов деглобализации мировых 
финансов выступают торгово-инвестиционные по-
токи многонациональных компаний (МНК) 3. Активы 

2  URL: https://www.economist.com/briefing/2024/05/09/the-
worlds-economic-order-is-breaking-down
3  Под многонациональными компаниями понимают корпо-
ративные организации, владеющие и контролирующие про-
изводство товаров и услуг минимум в одной стране, отличной 
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of the processes of economic and financial globalisation. The functional and hierarchical structure of global financial institutions 
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structure. Therefore, it follows that China, as a rising superpower, needs to develop non-trivial approaches to attract allied states 
to its side, capable of creating a conceptual alternative to the unipolar structure of modern world finance.
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иностранных филиалов МНК в период 1990–2016 гг. 
увеличились в 25 раз. Однако после «ковидкризиса» 
ситуация резко изменилась. Впервые за последние 
20 лет активы и занятость в иностранных филиалах 
МНК продемонстрировали отрицательную динами-
ку на фоне опережающего прироста ВВП и торговли 4.

Подобный откат подтверждает обоснованную 
профессором Гарвардского университета Д. Родри-
ком трилемму мировой экономики, исключающую 
одновременное достижение трех целей: гипергло-
бализации (связанной с дальнейшей экспансией 
глобального капитала), проведения демократиче-
ской политики и сохранения национального го-
сударства [6, c. 408]. Сегодня в мире усиливаются 
противоречия между национальным государством 

от страны происхождения такой компании. По мере усиления 
глобального корпоративного контроля и рассредоточения кор-
поративной собственности между различными юрисдикциями 
понятия «транснациональная» и «многонациональная» компа-
ния используются теперь как синонимы, хотя первоначально 
к первым относились только те, капитал которых контролиро-
вался одним государством.
4  В данном случае речь идет, главным образом, о росте торгов-
ли в сфере электронной коммерции.

и структурами, представляющими глобальный фи-
нансовый капитал; ведется оживленная полемика 
в отношении того, по какому варианту трилеммы 
будет происходить дальнейшее развитие мировой 
экономики. С точки зрения предпочтения сохране-
ния национальных государств и завоеваний соци-
альной политики выбор в сторону деглобализации 
представляется очевидным. Однако получить до-
бровольное согласие с таким выбором от субъектов, 
заинтересованных в дальнейшей экспансии гло-
бального финансового капитала, кажется сложным. 
Между тем, по мнению авторитетного британского 
экономиста, ведущего экономического обозрева-
теля газеты Financial Times М. Вулфа, «стоит прои-
зойти еще одному, самое большее — ​двум крупным 
кризисам, и радикальный демонтаж глобальной 
финансовой системы станет возможен. Процесс 
либерализации финансовых потоков последних 
трех десятилетий вполне обратим» [7, c. 482].

Как основной движущий фактор процессов гло-
бализации в последние десятилетия, ГФК вовлек 
на свою орбиту многочисленные государственные, 
межправительственные и саморегулируемые орга-
низации частного сектора, формирующие инсти-

А.В. Кузнецов

Рис. 1 / Fig 1. Динамика размера глобальных финансовых активов, мирового ВВП и их 
соотношения в 2004–2023 гг., % / Dynamics of the Size of Global Financial Assets, World 

GDP and their Ratios in 2004–2023, %
Источник / Source: составлено по: URL: https://www.fsb.org/2024/12/global-monitoring-report-on-non-bank-financial-intermediation-2024/; 
https://data.worldbank.org/indicator/NY.GDP.MKTP.CD / compiled based on: URL: https://www.fsb.org/2024/12/global-monitoring-report-on-
non-bank-financial-intermediation-2024/; https://data.worldbank.org/indicator/NY.GDP.MKTP.CD
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туциональную структуру современных мировых 
финансов на глобальном, международном, регио-
нальном и национальном уровнях. Рассмотрим эту 
иерархическую структуру более подробно.

Институциональная структура 
современных мировых финансов
Глобальный уровень институтов мировых финан-
сов представляют Бреттон-Вудские институты: 
МВФ, Группа Всемирного банка (ГВБ), Всемирная 
торговая организация (ВТО) 5 и Совет по финансо-
вой стабильности (СФС) 6, деятельность которых 
направлена на поддержание международной фи-
нансовой стабильности, финансирование дефици-
та платежного баланса и долгосрочного развития, 
либерализацию международной торговли и инве-
стиций. Помимо этого, к институтам глобального 
уровня относятся: «Группа семи» (G7) и «Группа 
двадцати» (G20), которые занимаются разработ-
кой направлений глобальной макроэкономической 
политики. Следует однако отметить, что реальные 
возможности влияния G20 на систему мировых фи-
нансов ограничены ввиду того, что МВФ, ГВБ, ВТО, 
СФС, располагающие операционными возможно-
стями регулирования международных валютно-
финансовых отношений и международного дви-
жения капитала и инвестиций, не предпринимают 
каких-либо конструктивных действий без их согла-
сования и одобрения со стороны G7 7 (рис. 2).

Международный уровень институтов мировых фи-
нансов представляют те, что осуществляют монито-
ринг и координацию работы национальных и меж-
дународных финансовых органов. К ним относятся: 
Международная ассоциация органов страхового над-
зора (МАОСН), Совет по международным стандар-
там бухгалтерского учета (СМСБУ), Международная 
организация комиссий по ценным бумагам (МОКЦБ), 
Организация экономического сотрудничества и раз-
вития (ОЭСР), Банк международных расчетов (БМР) 
и его постоянно действующие комитеты — ​Базель-

5  Разработчики проекта послевоенного мирового экономи-
ческого порядка (в частности, Дж. М. Кейнс). планировали 
создание Международной торговой организации. Однако 
на Бреттон-Вудской конференции этого сделать не удалось, 
и в качестве промежуточного решения в 1947 г. было подпи-
сано Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ), 
которое до учреждения ВТО, по сути, выполняло функции ме-
ждународной организации.
6  СФС был создан в 2009 г. в качестве четвертой опоры глобаль-
ного экономического управления.
7  URL: https://unctad.org/system/files/official-document/
tdr2001p2_en.pdf

ский комитет по банковскому надзору (БКБН), Ко-
митет по платежным и расчетным системам (КПРС), 
Комитет по глобальной финансовой системе (КГФС) 
и пр. Роль регуляторов выполняют различные не-
правительственные саморегулируемые профессио-
нальные организации: Ассоциация участников меж-
дународного рынка капитала (ICMA — ​International 
Capital Market Association), Ассоциация участников 
кредитного рынка (LMA — ​Loan Market Association), 
Международная ассоциация свопов и деривативов 
(ISDA — ​International Swap and Derivatives Association) 
и пр. Особая роль регулятора финансового рынка 
принадлежит Совету по финансовой стабильности, 
который в составе институтов глобального уровня 
координирует разработку и соблюдение стандартов 
поведения участниками различных сегментов фи-
нансового рынка.

Региональный уровень представлен региональны-
ми банками развития: Межамериканским банком 
развития (МаБР), Азиатским банком развития (АзБР), 
Африканским банком развития (АфБР), Евразийским 
банком развития (ЕАБР), Азиатским банком инфра-
структурных инвестиций (АБИИ), Новым банком 
развития (НБР) и пр. К нему же относятся такие реги-
ональные финансовые механизмы, как Европейский 
стабилизационный механизм (ECM), Многосторонняя 
инициатива Чиангмай (МИЧМ), Пул условных валют-
ных резервов БРИКС (ПУВР), Арабский валютный фонд 
(АВФ), Латиноамериканский резервный фонд (ЛАРФ), 
Евразийский фонд стабилизации и развития (ЕФСР), 
а также региональные надзорные органы, действую-
щие в рамках региональных экономических объеди-
нений стран: Европейский совет по системным рискам 
(ESRB), Европейский банковский надзорный орган 
(EBA), Европейское управление по ценным бумагам 
и рынкам (ESMA) и пр. В компетенции этих институ-
тов: расширение торгово-экономических отношений 
и региональной интеграции, поддержание платежно-
го баланса (ПБ), содействие гармонизации валютной 
и денежно-кредитной политики (ДКП) и выполнение 
надзорных функций в странах — ​членах региональных 
экономических объединений.

Наконец, национальный уровень представляют на-
циональные центральные банки, фонды суверенного 
благосостояния и национальные институты развития. 
Они отвечают за обеспечение стабильности нацио-
нальных валют и национальной финансовой системы; 
регулирование, контроль и надзор за участниками 
национальных финансовых рынков, а также финан-
сирование проектов социально-экономического 
развития. Несмотря на то что институты мировых 
финансов национального и регионального уровня 
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располагают значительными финансовыми ресур-
сами, их влияние, как правило, ограничено рамками 
национальных и региональных экономик. При этом 
реальное влияние и контроль над международными 
финансовыми потоками постепенно смещается в сто-
рону институтов глобального уровня, действующих 
на основе многосторонних межправительственных 
соглашений [8]. В то же время эффективность их ра-
боты существенно ограничена в связи с фактической 
монополизаций функций глобального финансового 
посредничества неформальными институтами, не-
посредственно вовлеченными в процессы создания, 
распределения и перераспределения международной 
ликвидности на всех структурных уровнях системы 
мировых финансов. Для уяснения этого фундамен-
тального противоречия необходимо более подробно 
рассмотреть сущность феномена неформальных ин-
ституциональных монополий.

ФЕноМЕн инСТиТУЦионАЛЬнЫХ 
МоноПоЛий

Современная Ямайская МВФС унаследовала свою 
институциональную основу от Бреттон- Вудской 
системы с ключевой ролью Международного ва-
лютного фонда и Международного банка рекон-

струкции и развития, решение о создании которых 
было принято в 1944 г. в ходе работы валютно- 
финансовой конференции Организации Объеди-
ненных Наций. В их задачи входило обеспечение 
международного валютно- финансового сотрудни-
чества между государствами- членами на многосто-
ронней основе путем контроля над международ-
ным движением капитала, поддержания фиксиро-
ванных паритетов валютных курсов и предостав-
ления им необходимого объема международной 
ликвидности, главным образом, в виде долларовых 
кредитов, обеспеченных золотом.

Дерегулирование международного движения 
капиталов, переход к системе плавающих валют-
ных курсов и отмена конвертируемости долларов 
в золото привели к тому, что сегодня основной объ-
ем международной ликвидности формируется на 
мировом финансовом рынке, неподконтрольном 
напрямую международным организациям и пра-
вительствам суверенных государств. Отныне воз-
можности и масштабы использования странами 
международной ликвидности определяются ин-
ституциональными монополиями [9].

Институциональные монополии —  правила и стан-
дарты доступа субъектов международных отношений 

Рис. 2 / Fig. 2. Функционально- иерархическая структура институтов мировых финансов / 
functional- hierarchical Structure of world financial Institutions

Источник / Source: составлено автором / compiled by author.
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к международной ликвидности, разработка и регули-
рование которых не относится к компетенции нацио-
нальных государств. Их деятельность обычно не связа-
на обязательствами в рамках межправительственных 
соглашений и характеризуется высокой степенью 
анонимности и непрозрачности. Большинство ин-
ституциональных монополий контролируются част-
ным капиталом и находятся в англо-американской 
юрисдикции, что, с одной стороны, обуславливает 
зависимость развития национальных государств от 
нерегулируемой стихии международных финансовых 
рынков, а с другой — ​ставит США и Великобританию 
в привилегированное положение в управлении миро-
выми финансами. К основным из них относятся [10]:

•  монополия глобального эталона стоимости: 
продвижение доллара США (эмиссию которого осу-
ществляет частная корпорация — ​Федеральная ре-
зервная система) через институты МВФС и инстру-
менты МФР как ключевой валюты международных 
расчетов, резервов, займов и инвестиций (усред-
ненная доля доллара США во всех сегментах МВФС 
и МФР составляет более 50%) 8;

•  монополия ценообразования на рынках сырья: 
использование доллара США как эталона мировых 
цен (котировок) на стратегические товары, которые 
торгуются на крупнейших биржах и учитываются ме-
ждународной финансовой статистикой;

•  монополия ценообразования на межбанковском 
валютном рынке: использование доллара США как 
базовой валюты торгов за счет занижения курсов на-
циональных валют стран периферии (выступающих 
в качестве котировочных валют) в ходе установле-
ния их стоимости на основе ежедневных внебирже-
вых котировок на межбанковском валютном рынке 
(ФОРЕКС), где доля доллара составляет 89% (апрель 
2025 г.) 9;

•  монополия ценообразования на мировом кре-
дитном рынке: привязка стоимости международ-
ного кредита к плавающим процентным ставкам, 
размер которых определяется ежедневно на основе 
эталонных ставок межбанковского рынка депозитов, 
созданных по модели лондонской ставки ЛИБОР [11, 
c. 242] [переход стран в 2021 г. от ЛИБОР к альтерна-
тивным эталонным (безрисковым) ставкам прин-
ципиально не изменил логики ценообразования на 
международном кредитном рынке];

•  монополия кредитных рейтингов: зависимость 
эмиссии международных долговых ценных бу-

8  URL: https://www.ecb.europa.eu/pub/pdf/ire/ecb.ire202506_
annex.en.pdf
9  URL: https://www.bis.org/statistics/rpfx25.htm

маг от присвоения кредитных рейтингов со сторо-
ны трех ведущих частных американских агентств 
(на долю «большой тройки» кредитных рейтинговых 
агентств — ​S&P Global, Moody’s, Fitch — ​приходится 
95% мирового рынка кредитных рейтингов) 10;

•  монополия офшорных юрисдикций: формиро-
вание основного объема глобального финансового 
капитала (около 70%) через офшорные зоны, наибо-
лее значимые из которых находятся в прямой или 
косвенной юрисдикции США и Великобритании, 
включая, помимо Сити Нью-Йорка и Сити Лондо-
на, острова Джерси, Гернси, Остров Мэн, Маврикий, 
Бермудские острова, Каймановы острова, Гибрал-
тар, Багамские острова, Британские Виргинские 
острова [12, c. 14];

•  монополия правового регулирования мирово-
го финансового рынка: обслуживание свыше 60% 
международных финансовых сделок в англо-
американской правовой системе с участием част-
ных юридических компаний 11;

•  монополия международной финансовой отчет-
ности: проверка финансовой деятельности 88% 
крупнейших компаний мира с годовым оборотом 
свыше 700 млн долл. США [13] большой четвер-
кой англо-американских аудиторских компаний 
(Deloitte, PwC, EY, KPMG); разработка на основе 
английской практики международных стандартов 
финансовой отчетности (МСФО), пользователями 
которых сегодня являются 169 стран 12; автомати-
ческий обмен информацией о финансовых счетах 
хозяйствующих субъектов в 130 странах посред-
ством Единого стандарта отчетности (Common 
Reporting Standard), созданного на основе амери-
канского закона FATCA 13;

•  монополия глобального корпоративного 
контроля: участие американских инвестицион-
ных холдингов (BlackRock, Vanguard Group, Fidelity 
Investments и других) в капитале и долговых обя-
зательствах наиболее значимых компаний мира. 
В период 2013–2023 гг. доля американских инве-
стиционных компаний в управлении глобальны-
ми активами увеличилась с 50,7 до 55,5%. Вторую 
позицию занимают управляющие компании Вели-

10  URL: https://theconversation.com/africa-needs-its-own-credit-
rating-agency-heres-how-it-could-work‑208190
11  URL: https://w w w.thecityuk.com/our-work/uk-legal-
services‑2024/
12  URL: https://www.ifrs.org/use-around-the-world/use-of-ifrs-
standards-by-jurisdiction/
13  URL: https://web-archive.oecd.org/tax/automatic-exchange/crs-
implementation-and-assistance/crs-by-jurisdiction/index.htm
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кобритании с долей 6,0% 14. За последнее десятиле-
тие наблюдался рост активов в основном компа-
ний из США, Канады, Китая, Финляндии и Индии. 
Напротив, многие европейские страны и Япония 
потеряли долю рынка за этот период;

•  монополия расчетно-платежных систем: 
распространение влияния американских корпо-
раций на наиболее значимую инфраструктуру 
проведения международных расчетов: систе-
мы платежных карт (Visa, MasterCard); систему 
конверсионных платежей CLS, на которую при-
ходится более 70% сделок рынка ФОРЕКС; си-
стему межбанковского обмена финансовыми 
сообщениями (SWIFT); блокчейн-платформы 
(Digital Asset, Elwood, Blockdaemon, Anchorage 
Digital, Coinmetrics, Axoni, Circle, Certic, TRM, Talos, 
Amberdata, Onyx, Elliptic, Metamask, Consensys, 
Fireblocks, Coinmetrics, Chainalysis) и др.

Для понимания истоков формирования системы 
ограничительных правил доступа к глобальным 
финансовым ресурсам необходимо обратить-
ся к истории становления дискриминационных 
практик на мировом рынке. Немецкий экономист 
Ф. Лист в своем фундаментальном научном иссле-
довании «Национальная система политической 
экономии» (1841 г.) описал приемы, при помощи 
которых Англия подавляла своих главных кон-
курентов на мировом рынке путем подписания 
неравноправных договоров и посредством про-
текционизма [14]. В качестве примера он, в част-
ности, приводит навигационные акты, впервые 
принятые английским парламентом в 1651 г. с це-
лью противостояния быстрому развитию торговли 
и промышленности Голландии; Метуэнский дого-
вор 1703 г. об обмене английского сукна на порту-
гальское вино по заниженным пошлинам с целью 
завоевания португальского рынка продукцией 
английских промышленников, а также Эденский 
трактат, подписанный в 1786 г. между Англией 
и Францией в аналогичных целях. Подобная пра-
ктика впоследствии распространилась на Индию, 
Китай и Японию, вследствие чего эти изолирован-
ные от внешнего мира государства-цивилизации 
не только были интегрированы в мировую эконо-
мику, но и поставлены на длительный период под 
контроль иностранного капитала — ​преимущест-
венно англо-американского происхождения. На 
протяжении почти пяти столетий, вплоть до сере-
дины XIX в., для экспансии на зарубежные рынки 

14  URL: https://www.thinkingaheadinstitute.org/research-papers/
the-worlds-largest-asset-managers‑2024/

Англия практиковала политику государственного 
протекционизма, одновременно навязав всему 
остальному миру либеральную доктрину, автором 
которой является шотландский экономист и фи-
лософ А. Смит [15].

На современном этапе эти двойные стандарты 
в модифицированном виде продолжают приме-
няться в рамках процессов финансовой глобали-
зации, что служит основным барьером на пути 
реформирования институциональной структуры 
мировых финансов. Монополизация всех сегментов 
мирового финансового рынка англосаксонскими 
банками, компаниями по управлению активами, 
рейтинговыми агентствами, аудиторскими и юри-
дическими компаниями не позволяет конкурентам 
самоидентифицироваться в системе мировых фи-
нансов и вынуждает их взаимодействовать в рам-
ках установленных дискриминационных правил 
и стандартов поведения.

Предпосылки для англо-американской монопо-
лизации сформировались приблизительно 30 лет 
назад. Дело в том, что до конца 1980‑х гг. мировая 
экономика развивалась в так называемой двухкон-
турной модели. В то время и государство, и круп-
ный капитал сосуществовали в качестве субъек-
тов воспроизводственного процесса: государство 
обеспечивало создание социальных благ, включая 
образование, здравоохранение, безопасность, а ка-
питал обслуживал коммерческую сферу, связан-
ную с созданием потребительских товаров. Одна-
ко в конце 1990‑х гг. сформировалась Концепция 
«Третьего пути» 15, когда государство значительно 
сократило свое участие в воспроизводственных 
процессах и существенно ослабило роль социально-
экономического регулятора, включившись в муль-
типликацию глобального финансового капитала 
для извлечения собственной выгоды [16]. Таким 
образом, интересы и цели государства и финан-
сового капитала, по сути, слились в единое целое.

Причем институты, опосредующие движение гло-
бального финансового капитала, стали активно ис-
пользовать государственную поддержку (например, 
в рамках программ количественного смягчения) для 
покрытия своих многотриллионных убытков, обра-
зующихся с начала 2007 г. вследствие глобальных 
финансовых кризисов.

15  Концепция «Третьего пути» была положена в основу новой 
лейбористкой политики правительства Великобритании во 
главе с Тони Блэром, пришедшего к власти в 1997 г. Автором 
этого теоретического проекта выступил известный британский 
социолог, директор Лондонской школы экономики Энтони 
Гидденс.
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Функционирование институциональных моно-
полий способствовало восстановлению в системе 
современных международных отношений принци-
пов неэквивалентного обмена между ядром и пе-
риферией мировой экономики по аналогии с теми, 
которыми руководствовались метрополии при вы-
страивании своих взаимоотношений с колониями 
и подмандатными территориями в XIX — ​первой 
половине XX в. Рассмотрим, как реализуется и к чему 
проводит этот неравный обмен.

Вследствие функционирования институциональ-
ных монополий самая главная политэкономическая 
категория, а именно стоимость, создается не столько 
за счет факторов производства, приложения творче-
ских сил, энергии, трудовых и прочих материально-
вещественных ресурсов, а формируется на вирту-
альной основе так называемых правил и стандартов. 
Они, однако, приносят прибыль в основном разра-
ботчикам, а остальные субъекты международных от-
ношений несут издержки неэквивалентного обмена. 
На сегодняшний день сформировалась трехуровне-
вая конструкция институциональных монополий 
[17]. На верхнем уровне осуществляется обеспечение 

стоимостной основы создания глобального финан-
сового капитала, которая формируется посредством 
привязки торгов на международных товарных бир-
жах и мировом валютном рынке к доллару США как 
эталонной валюте. На среднем происходит созда-
ние инструментов мирового рынка капиталов (как 
носителей виртуальной стоимости), а на нижнем 
обеспечивается поддержание их ликвидности, осу-
ществляется контроль за их обращением (в том числе 
с целью потенциального введения санкций против 
нелояльных конкурентов). При этом МФР и МВФС 
формируют своеобразный базис и надстройку в си-
стеме неэквивалентного обмена (рис. 3).

Именно институциональная монополизация 
функций глобального финансового посредничества 
и приводит к образованию глобальных дисбалан-
сов между ядром и периферией мировой экономи-
ки. Центр, поставляя на периферию виртуальный 
финансовый капитал и вкладываясь в ее высоко-
доходные долговые обязательства, несет при этом 
минимальные транзакционные, производственные 
и какие-либо другие издержки. В свою очередь, пе-
риферия для доступа к финансовому капиталу, пре-

Рис. 3 / Fig. 3. Трехуровневая конструкция институциональных монополий /  
Three-level Structure of Institutional Monopolies

Источник / Source: составлено автором / compiled by author.
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жде всего ассоциирующемуся с международной дол-
ларовой ликвидностью, в которой преимущественно 
выражаются цены на мировом рынке, вынуждена 
производить взамен за это реальные ценности, бла-
га и процессы, продавать их и размещать получен-
ную выручку в низкодоходные резервные активы 
стран, выступающих ядрами мировой экономики 
(в основном в казначейские облигации США) (рис. 4).

Создание реальных ценностей в  транзак-
ционных, производственных и  материально- 
вещественных издержках гораздо более затратно, 
чем виртуальных, стоимость которых все чаще 
связывается с электричеством, необходимым для 
генерации цифровых кодов. Как следствие, фор-
мируется перевернутая пирамида ликвидности, 
где виртуальные ценности финансового сектора 
преобладают над реальными, производимыми 
в реальном секторе. Причем эта пирамида продол-
жает выстраиваться в криптоэкономике (например, 
через обеспечение стейблкоинов американскими 
долговыми обязательствами 16 или создание Стра-
тегического резерва биткоинов 17), когда цифровые 
валюты и финансовые активы имеют еще меньшее 
отношение к созданию реальных ценностей, чем 
виртуализированный финансовый капитал (рис. 5).

16 URL: https://www.investopedia.com/senate- passes-crypto- 
friendly-genius-act-11757122
17 URL: https://www.whitehouse.gov/fact-sheets/2025/03/fact-
sheet- president-donald-j-trump- establishes-the-strategic- bitcoin-
reserve-and-u-s-digital- asset-stockpile/

Поясним причины продолжительного англо-
саксонского доминирования в системе мировых 
финансов и проблемы, связанные с реформой их 
институциональной структуры. Примечательно, 
что развитие мировых финансов на протяжении 
последних трех столетий больше зависело от тех-
нологий, чем от экономической теории. Причем во 
всех четырех промышленных революциях англо-
саксонские страны занимали доминирующие по-
зиции. Сегодня мировая экономика финансиализи-
рована, т. е. ее движущей силой служат финансовые, 
а не экономические отношения. Так, в 2024 г. объем 
широких денег к ВВП составил 140% 18; cовокупная 
капитализация мирового рынка акций и облигаций 
достигла рекордного размера —  271,8 трлн долл. 
(244% мирового ВВП) с долей США —  44,3% 19; общая 
номинальная стоимость непогашенных валютных 
и процентных внебиржевых деривативов повы-
силась до 709 трлн долл. (637% мирового ВВП) 20; 
а потенциал токенизации (оцифровывания) ре-
альных активов за рамками финансовой системы 
оценивается экспертами в 540 трлн долл. (485% 
мирового ВВП) 21.

18 URL: https://data.worldbank.org/indicator/FM.LBL.BMNY.GD.ZS
19 URL: https://www.sifma.org/wp-content/uploads/2024/07/2025-
SIFMA-Capital- Markets- Factbook.pdf
20 URL: https://www.bis.org/publ/otc_hy2411.htm
21 URL: https://www.forbes.com/sites/roomykhan/2023/06/29/
asset- tokenization-a-trillion- dollar-market- opportunity-jp-
morgan- blackrock-and-goldman- think-so/

Рис. 4 / Fig. 4. Центр-периферийная модель мировой экономики / 
center- Periphery model of the world economy

Источник / Source: составлено автором / compiled by author.
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Итак, действующий формат международных фи-
нансовых отношений зависит от превалирующих 
в мировой экономике технологий, определяющих 
направления трансформации мировой валютно- 
финансовой системы. Аналогичным образом теку-
щий валютный стандарт связан с выбором доми-
нирующей формы денег, которая, в свою очередь, 
закладывает основу господствующей экономиче-
ской доктрины, оказывающей влияние на форми-
рование того или иного типа мировой политиче-
ской системы или мирового порядка (рис. 6).

Сегодня человечество переступило через по-
рог четвертой промышленной революции. Однако 
закономерное движение от долларового к муль-
тивалютному стандарту с последующим перехо-
дом к гибридным формам денег, неодирижизму 
и многополярному мироустройству тормозится. 
Проволо́чки парадигмальных трансформаций об-
условлены нежеланием прозападных элит отка-
заться от установившегося экономического поряд-
ка. Предположение, что только наиболее передовые 
технологии могут изменить статус-кво, во многом 
объясняет текущее технологическое противостоя-
ние между США и КНР, которое ряд авторов назы-
вают новой холодной войной [18–20].

Однако для создания реального противовеса 
США Китаю необходимо не только достичь при-

кладного технологического развития наивысшей 
пробы, но и перейти от имитационных технологий 
к собственным оригинальным разработкам [21]. 
В частности, преодолеть зависимость экспорта 
компьютеров и электроники от американских по-
луфабрикатов, производство которых контролиру-
ется предприятиями с иностранным капиталом [22].

Важную роль в конкуренции за мировую гегемо-
нию играет полупроводниковая промышленность. 
Поэтому США предоставили огромные субсидии 
на строительство высокотехнологичных предпри-
ятий по производству микросхем внутри страны 
и приложили большие усилия, чтобы заблокиро-
вать Китаю доступ к передовым полупроводнико-
вым технологиям, запретив экспорт инструмен-
тов автоматизации электронного проектирования 
и оборудования для литографии в экстремальном 
ультрафиолетовом диапазоне [23]. В первую оче-
редь речь идет о Законе о чипах и науке, принятом 
Конгрессом США в августе 2022 г., в соответствии 
с которым более 70 млрд долл. направлено в отрасль 
по производству микросхем, включая инвестиции 
в высокотехнологичное производство, научные ис-
следования и разработки (НИОКР), а также разви-
тие рабочей силы 22. В ответ китайские предприятия 
увеличили инвестиции в НИОКР за счет государст-
венных субсидий, провели корректировку товарно- 
материальных запасов и принимают более высокие 
риски ведения бизнеса [24].

Вместе с тем все эти меры носят паллиативный 
и оборонительный характер. Для решения выше-
описанной проблемы Китаю, помимо разработки 
оригинальных научных идей и методов их пра-
ктической реализации, потребуется создать аналог 
Бреттон- Вудской системы, позволивший США как 
эмитенту мировой валюты по окончании Второй 
мировой войны объединить вокруг себя множество 
государств- сателлитов, гарантировав им беспре-
пятственное участие в международной торговле 
под защитой американского военно- морского фло-
та и американоцентричных международных орга-
низаций [25]. Успех подобных начинаний зависит 
от согласия Китая на разделение своих глобальных 
амбиций с наиболее значимыми государствами 
Евразии —  Россией и Индией, которые могли бы 
оказать неоценимую интеллектуальную, органи-
зационную и военную поддержку в разработке эф-
фективной модели международных финансовых 
отношений для стран Глобального Юга.

22 URL: https://www.cfr.org/in-brief/chips-act-how-us-microchip- 
factories-could- reshape-economy

Рис. 5 / Fig 5. Перевернутая пирамида 
глобальной ликвидности / 

The Inverted Pyramid of Global liquidity
Источник / Source: составлено автором / compiled by author.
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Выводы
Институционально мировые финансы продолжа-
ют функционировать в бреттон-вудском формате, 
формально ориентированном на МВФ и другие 
межправительственные организации системы ООН. 
Одновременно «правила игры» непосредственно 
на мировом финансовом рынке определяются не-
формальными институтами, неподконтрольными 
правительствам суверенных государств. В отли-
чие от международных межправительственных 
организаций, все они являются частными, и доступ 
к участию в них ограничен для большинства стран 
мира. Это так называемые институциональные 
монополии, определяющие правила и стандарты, 
при помощи которых в системе международного 
разделения труда фактически устанавливаются 
и поддерживаются условия для неравного обмена 
между ядром и периферией мировой экономики.

Неспособность глобальных регуляторов учиты-
вать интересы быстро развивающихся экономик 
Востока проявляется в росте торговых, валютных 
и санкционных войн, увеличении военных расхо-
дов и прямых вооруженных конфликтов, эскала-
ции кибернетических, энергетических и продо-
вольственных рисков.

Реформирование действующих институтов 
мировых финансов не представляется возмож-
ным, поскольку все они подконтрольны англо-
американскому финансовому капиталу, и  их 
деятельность непосредственно связана с обеспе-
чением финансового суверенитета и финансово-
экономической безопасности двух государств — ​
архитекторов бреттон-вудского порядка — ​США 
и Великобритании.

Китаю, претендующему на признание собствен-
ного положения в мире в статусе экономической, 
финансовой и военной сверхдержавы, в одиноч-
ку будет сложно потеснить англо-американский 
альянс с мирового финансового Олимпа, поскольку 
последний располагает значительно большими 
организационными ресурсами (влияние в меж-
дународных организациях, создание условий для 
притока умов и талантов практически со всех 
уголков мира, возможность приватизации ре-
зультатов субсидируемых государством НИОКР 
как основы инновационной экономики, популяр-
ность англо-американского образа жизни и пр.). 
Поэтому формирование реальной альтернативы 
англо-американскому доминированию в системе 
мировых финансов представляется возможным 

Рис. 6 / Fig 6. Соотношение технологических, валютно-финансовых и парадигмальных 
параметров глобального развития / The Relationship between Technological, Monetary, 

Financial and Paradigmatic Parameters of Global Development
Источник / Source: составлено автором / compiled by author.

Примечание / Note: стрелки означают невозможность парадигмального перехода вследствие институциональной монополизации систе-
мы мировых финансов / the arrows indicate the impossibility of a paradigmatic transition due to the institutional monopolization of the 
global financial system.
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только путем создания оригинальных технологий 
управления международными финансовыми по-
токами с привлечением к их разработке наиболее 

значимые государства Евразии (в первую очередь, 
Россию и Индию) и упором на развитие собствен-
ной уникальной цивилизационной специфики.
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